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L’édito des organisateurs        

Le monde bouge, le business aussi !

 
« … Raison de plus pour vous faire accompagner, rencontrer des entrepreneurs, échanger, découvrir les idées qui 
marchent, se constituer ses premiers réseaux…
 
Toutes les initiatives personnelles comptent.

Quels que soient les tailles, les statuts, chaque entreprise créée, reprise ou développée crée de la valeur et des 
emplois !

Rejoignez vous aussi la grande famille des entrepreneurs.

Les JRCE vous invitent à faire avancer vos projets et prendre un bain de dynamisme ! »

Benoit CABANIS, 
Vice-Président Délégué Création-Transmission CCI Rennes 

Stéphane CHARPENTIER, 
Président CCRE 35
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Les JRCE, c’est quoi ?          

Les Journées Régionales de la Création & Reprise d’Entreprise (JRCE) figurent parmi les premiers événements créés en vue de 
soutenir les entrepreneurs dans leurs projets. Ce salon régional a accueilli 6 736 visiteurs en 2012.

La première édition des JRCE s’est déroulée en 1998 au Liberté à Rennes à l’initiative de la CCI Rennes et du Club des Créateurs 
et Repreneurs d’Entreprise d’Ille & Vilaine (CCRE 35). Le salon ne cesse de se développer depuis plus de 15 ans. C’est devenu le 
rendez-vous incontournable de tous ceux qui souhaitent entreprendre en Bretagne.

Le 4ème plus grand salon de France dédié à l’entrepreneuriat                

Les JRCE en chiffres               
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57 % Services

42 % Commerce

20 % Artisanat

16 % Industrie

12 % Libéral

11 % Eco-activités

5 % Agriculture

35 % de demandeurs d'emploi

31 % de salariés

18 % de chefs d’entreprise

14 % d’étudiants

2 % de retraités

68 % Création

27 % Reprise

26 % Auto-entrepreneur

22 % Développement

20 % Réseaux

19 % Franchise

19 % Financement

18 % Innovation

10 % Economie numérique

9 % Cession/transmission

9 % Export/international

39 % de 35 à 44 ans

32 % de 45 ans et plus

21 % de 25 à 34 ans

8 % moins de 24 ans
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Pendant 2 jours, l’espace d’exposition de 5 500 m2 accueille plus de 110 exposants et partenaires, répartis par 
thématiques, en 5 espaces :
 
	   Accompagnement création/reprise, 
	   Financements, 
	   Formalités,
	   Franchise & commerce associé, 
	   Développement.

Ces acteurs essentiels de la création d’entreprise ont pour objectif d’informer et de conseiller les porteurs de projets 
sur tous les aspects de la création d’entreprise. 

  Un programme d’animations complet

Plus de 120 animations composent le programme des JRCE. Une occasion unique pour les visiteurs de se former, 
d’échanger et de développer leur réseau :

	   34 conférences et 83 ateliers pratiques pour s’informer et se former
	   �200 consultations individuelles sur rendez-vous pour rencontrer des experts et trouver des conseils 		

pour faire avancer son projet (création, reprise, franchise, propriété industrielle) 
	   �5 rendez-vous pour échanger, tester son projet ou trouver des associés 
	�       ���(Match Point, Conseil d’experts, Business Meeting, Forum des jeunes, Crash test) 

 Des thématiques essentielles

Tous les thèmes liés à la création et au développement de l’entreprise sont ainsi abordés. Une manière efficace de 
répondre aux interrogations des porteurs de projet (jeunes, femmes, actifs, chômeurs, séniors) et de continuer à 
informer les dirigeants de jeunes entreprises. Le programme de conférences et d’ateliers se décline autour de 11 
grandes thématiques :

	   Accompagnement
	   Financement
	   Franchise
	   Reprise
	   Gestion, juridique, assurances
	   Solutions web, nouvelles technologies
	   Communication, développement commercial
	   Jeune entreprise
	   Innovation
	   Femmes
	   Jeunes / étudiants

Les JRCE, c’est quoi ?

Une Boîte à outils vivante       
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Les JRCE, c’est quoi ?        

Le monde de l’entreprise est en perpétuelle évolution, les JRCE aussi. Le programme du salon se renouvelle chaque 
année et s’adapte aux nouvelles tendances pour proposer une information de qualité qui colle à l’actualité. Découvrez 
les nouveautés des JRCE 2013.

 Le développement de la jeune entreprise à l’honneur

Pour répondre aux attentes des chefs d’entreprises qui représentent désormais plus de 20% des visiteurs, l’espace 
dédié au développement est renforcé. 20 spécialistes de la communication, du développement commercial, de lo-
giciels de gestion, de la stratégie d’innovation, ou encore des solutions marketing exposent aux JRCE. Ces experts 
animent de nombreux ateliers et conférences :

	   Mon entreprise est en croissance : quelles solutions de financement ?
	   Se développer grâce  l’innovation, à l’export : quelles aides, quels soutiens ?
	   Recruter ses premiers salariés : quels contrats, quelles aides, quels canaux ?
	  …

 Solutions web et nouvelles technologies, un monde qui bouge

Les clés pour conquérir la toile sont aux JRCE. Des conférences et ateliers indispensables aux entrepreneurs décryptent 
les nouvelles technologies et les bonnes pratiques pour utiliser les solutions web efficacement. Au programme 
notamment :

	   Diversifiez vos canaux de vente à distance, f, s m… commerce
	   Jonglez avec les armes du référencement
	   Webtostore : comment mettre le web au service d’une activité locale ?
	  …

 Franchise Event, 2ème édition

Evénement unique dans le grand-ouest, la 2ème édition de Franchise Event met à l’honneur la franchise et le commerce 
associé. En 2012, 1/3 des visiteurs avaient manifesté leur intérêt pour cette thématique. En 2013, l’événement prend 
de l’ampleur : 20 franchiseurs à la recherche de candidats à la franchise en Bretagne sont présents sur le salon. Leurs 
animations dédiées donnent les réponses pour créer en franchise. Parmi elles :

	   Franchise, commerce associé : ils réussissent, pourquoi pas vous ?
	   Savoir choisir son franchiseur
	   La franchise, une bonne solution pour créer son entreprise
	   …

Les JRCE en mouvement
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Les événéments dans l’événement

Jeudi 10 octobre

 11h30 - Signature de convention de partenariat Ordre des Avocats Barreau de Rennes / Maison des  
	 Professions Libérales Grand Ouest
	 Stand Maison des Professions Libérales du Grand Ouest / Ordre des Avocats

 12h15 - Signature de convention de partenariat entre la CCI Rennes et les banques BPO, Caisse d’Epargne,  
	 CIC, CMB, et Crédit Agricole
	 Enrichir l’accompagnement CCI des porteurs de projet par des conseils et offres des banques partenaires
	 Espace échanges & Réseaux

 12h30 - Inauguration de l’exposition «(en)Vies d’entrepreneurs»
	 La rencontre entre le monde universitaire et le monde des entrepreneurs en Bretagne, des témoignages 
	 vidéos et des portraits photos de 15 parcours d’entrepreneurs.
	 Stand du P2EB

 14h00 - Signature de convention «Contrat d’Apport» (2013/2014)
	 Signature entre la Caisse des Dépôts & Réseau Entreprendre Bretagne
	 Agora Région Bretagne- Caisse des Dépôts

 14h15 - Visite Officielle 
	 En présence du parrain, des acteurs économiques et politiques bretons et des partenaires des JRCE
	 Rendez-vous à l‘entrée du salon

 15h00 - Signature de convention « Reprise transmission par les salariés » 
	 Signature entre la Région Bretagne / Initiative Bretagne & la Caisse des Dépôts / Initiative Bretagne 
	 Agora Région Bretagne-Caisse des Dépôts

 15h00 - Lancement du concours Crisalide Eco-activités 
	  Dédié aux projets innovants dans les éco-activités
	 Stand de Créativ

 16h00 - Présentation du PIA ESS 
	  Programme d’Investissements d’Avenir de l’Economie Sociale & Solidaire
	  Agora Région Bretagne- Caisse des Dépôts

Vendredi 11 octobre

 11h00 - Présentation des dispositifs BRIT & PHAR
	 Partenariats Région Bretagne / Caisse des Dépôts :
	 BRIT : Bretagne Reprise Initiative Transmission - financement de la reprise/transmission
	 PHAR : Prêt d’Honneur pour l’Amorçage Régional - financement de l’amorçage des entreprises innovantes
	 Agora Région Bretagne-Caisse des Dépôts

 11h30 - Signature du partenariat entre Groupama et le Réseau Entreprendre Bretagne
	 Stand de Groupama

 14h00 - Business meeting : développer votre réseau ! 
	 Développez votre réseau en quelques minutes de manière conviviale
	 Espace Échanges & Réseaux
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CCI RENNES

2 avenue de la Préfecture
35 000 RENNES
Tél : 02 99 33 66 66 - Fax : 02 99 33 24 28
E-mail : infoplus@rennes.cci.fr
Site : www.rennes.cci.fr

AGENCE ESSENTIEL

4 square René Cassin
35 700 RENNES
Tél : 02 72 40 59 93 / 06 61 53 50 11
E-mail : m.lucas@essentiel-conseil.net
Site : www.essentiel-conseil.net

Pépinière d’entreprises Saint Gregoire
Centre Alphasis - Espace Performance - 
Bâtiment C2 
35 760 ST GREGOIRE
Tél : 02 99 23 68 62
Email : info@ccre35.org
Site : www.ccre35.org

Contacts utiles

CLUB DES CREATEURS 
ET REPRENEURS D’ENTREPRISES 
D’ILLE ET VILAINE

Venir aux JRCE

 Dates & horaires
Jeudi 10 octobre : 9h00 - 19h00
Vendredi 11 octobre : 9h00 - 18h00

 Conditions d’accès
10 € (5€  pour les étudiants et les demandeurs d’emploi)
 Gratuit pour les pré-inscrits Internet

 Moyens d’accès
Parc Expo Rennes Aéroport - Hall 10 A & B

La Haie Gautrais - 35170 BRUZ - Tél. : 02 99 52 68 42

Rocade de Rennes (N 136) : sortie « Saint-Jacques de la Lande -    Redon » puis « Aéroport - Parc Expo »
Aéroport Rennes Saint-Jacques : 5 mn

Gare SNCF de Rennes : 15 mn

Bus Ligne 57 : Arrêt « Parc Expo »   

Informations pratiques

  Avec le soutien de

  Organisateur : 

  Commissariat Général
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La création d’entreprises en chiffres
(Sources : INSEE et APCE)

En France

Le nombre de nouvelles entreprises créées en 2012 reste stable par rapport à 2011. Le statut auto-entrepreneur 
continue sa progression au détriment des sociétés. Les tendances par secteur évoluent de façon hétérogène.

   Les chiffres de la création d’entreprises en France se stabilisent

Les tendances évoluent. Globalement, alors que les activités de commerce diminuent de 3.1 %, les secteurs de 
l’industrie et de la construction (+ 2.6 %) et les activités de services (+ 1.3 %) sont en légère augmentation.

Au sein de ces grandes familles, on observe des variations hétérogènes. Dans les activités commerciales, l’immobilier 
chute de 11.2 % alors que la vente et la réparation automobile progresse de 12.8 %. Les activités de services voient 
l’augmentation des arts, spectacles et activités récréatives (+ 8.7 %), de la santé (+ 7 %), de l’information et de la 
communication (+ 7 %). Les activités financières sont au contraire en baisse de 6.6 % et le courtage de 3.8 %.

   La création d’entreprises par secteur d’activité

Après avoir subi une baisse de 11% en 2011, le nombre de créations d’entreprises se stabilise en France. En 2012, 
on comptabilise 549 976 créations d’entreprises, dont la majorité sous le régime de l’auto-entrepreneur (307 478 
nouvelles auto-entreprises, soit 56 % des créations d’entreprises). La création d’auto-entreprises progresse de 5% 
quand la création d’entreprises hors statut auto-entrepreneur baisse de 6%. Hors auto-entreprises, on constate 
également une hausse de 1.9 % des créations d’entreprises individuelles.

Les petites entreprises ont toujours constitué la majeure partie des créations d’entreprises. Cette tendance se 
confirme : 95 % des entreprises créées en 2012 n’ont pas de salariés. C’est le niveau le plus haut depuis 13 ans. On 
assiste à un recul global des créations de sociétés de 4.3 % (hors auto-entreprises). Parmi elles, il est à noter que la 
création d’entreprises en SAS est en augmentation de 12.9 %.

Evolution 2012 - 2011 en %
Secteur d’activité Ensemble Entreprise 

hors auto-entreprises
Industrie
Construction
Commerce, transports, hébergement, restauration
Information & communication
Activités financières et d’assurances
Activités immobilières
Soutien aux entreprises
Enseignement, santé humaine et action sociale
Autres services aux ménages
Ensemble

1,0
3,0

- 1,7
7,0

- 6,6
- 11,2
- 2,0
- 6,1
-0,1
0,0

- 13,6
- 8,3
- 6,2
- 3,»

- 10,5
- 11,1
- 5,0
2,5

- 4,3
- 6,1
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La création d’entreprises en chiffres
En région Bretagne

La Bretagne représente 3.5 % des créations d’entreprises en France. Elle occupe la 16ème place. En 2012, 19 247 
nouvelles entreprises ont été enregistrées, dont 10 689 auto-entreprises (55.6 % des créations d’entreprises en 
Bretagne). Le nombre de créations d’entreprises en Bretagne affiche une légère baisse de 1 % par rapport à 2011.

   Les spécificités régionales

La Bretagne n’est pas la région française où l’on crée le plus. Elle affiche par contre des taux de pérennité supérieurs à la 
moyenne nationale. Une étude réalisée par l’INSEE sur des entreprises bretonnes créées au 1er semestre 2006 le montre :

   La pérennité des entreprises bretonnes

Les services aux particuliers se portent bien avec une hausse de 7.6 % des créations d’entreprises dans ce secteur par 
rapport à 2011 (hors auto-entrepreneurs). En incluant les auto-entreprises, ce secteur est en augmentation de 9.4 %. 
Globalement, les autres secteurs d’activités affichent une diminution du nombre de créations d’entreprises. Hors 
auto-entreprises, c’est la construction qui enregistre la plus forte baisse (- 10.7 %). Viennent ensuite le commerce, 
transport, hébergement et restauration (- 7.3 %), les services aux entreprises (- 4.2 %) et l’industrie (- 2.2 %).

Bretagne (%) France (%)

Survie à 1 an 92.8 91.4
Survie à 2 ans 82.1 78.8
Survie à 3 ans 71.5 65.8
Survie à 4 ans 63.7 59.1
Survie à 5 ans 57.2 51.5

Certains départements bretons voient le nombre de créations d’entreprises baisser. Ces baisses sont parfois 
compensées par les créations d’auto-entreprises comme dans le Finistère. Les chiffres de la création d’entreprises 
sont en légère hausse dans les Côtes d’Armor.

   La création d’entreprises par département

Côtes d’Armor Finistère Ille et Vilaine Morbihan Bretagne

Créations 3 340 4 896 6 303 4 708 19 247

Créations 
hors auto-entrepreneurs 1 518 2 095 2 908 2 037 8 558

Evolution 2012-2013 + 0.6 % + 0.7 % - 0.9 % - 3.8 % - 1 %

Evolution 2012-2013
hors auto-entrepreneurs + 0.5 % - 4.5 % - 3.7 % - 9.0 % - 4.5 %
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Les tendances évoluent. La réussite d’un projet dépend fortement du marché. Une des préoccupations centrales 
des JRCE est d’être toujours à l’affut des tendances et des marchés d’avenir. Cette année, Jakez Bernard, Président 
de l’association Produit en Bretagne et parrain des JRCE, apporte son éclairage sur ces problématiques, au cœur du 
développement économique breton.

CONTACT PRESSE : 
Julie Guilon - 06 68 53 19 79 - j.guilon@essentiel-conseil.net

Tendances et marchés porteurs pour créer 

La nécessité de garder les savoir-faire sur le territoire régional et de créer de 
nouvelles entreprises innovantes passe par l’accompagnement des entrepreneurs. 
Le réseau Produit en Bretagne est un des leviers essentiels pour assurer la pérennité 
des projets.

 Regard sur les tendances par Jakez Bernard, Président de Produit en Bretagne

« Produit en Bretagne sera toujours aux côtés des entrepreneurs qui ont de bonnes idées. Au sein de notre incubateur, les 
chefs d’entreprises donnent de leur temps pour accompagner les porteurs de projets, faire des tests grandeur nature et 
même lever des fonds pour eux. » 

« C’est le cas par exemple de Zéro Gâchis. Je les ai rencontrés à la start-up week-end de Lannion. Leur idée était porteuse. Ils 
ont présenté leur projet à l’incubateur et ont pu l‘intégrer. Un test grandeur nature dans un supermarché a permis d’éviter 
le gaspillage de 20 tonnes de fruits en 7 mois. L’idée est simple : vendre à prix réduits des produits destinés à la poubelle car 
proches de leur date limite de commercialisation. Il y a un marché pour cela et ça fonctionne. »

 « Nous sommes extrêmement pragmatiques. Il y a des secteurs dans lesquels on a des leviers de croissance. L’observation 
permet de trouver des idées novatrices. Le recyclage, la récupération, les nouvelles technologies, le développement 
durable… »

   Développer de nouveaux savoir-faire

« Dans les années qui viennent, des milliers d’entreprises familiales devront trouver un repreneur en Bretagne. Tout l’enjeu 
est là : il faut tout faire en cas de succession pour continuer à préserver ces entreprises familiales et garder les centres de 
décision en Bretagne. »

« Beaucoup d’entreprises restent implantées en Bretagne, se développent et créent de l’emploi malgré leur « handicap 
géographique» notamment. Les Pâtés Hénaff à Pouldreuzic, Groix et Nature sur l’île de Groix… Les exemples sont 
nombreux. » 

Ces entreprises familiales ont une histoire en Bretagne, un ancrage local. Reprises par un grand groupe, la production 
serait probablement délocalisée. « Il faut se mobiliser et passer des messages forts. Cette envie d’entreprendre doit rester 
sur notre territoire. »

   L’enjeu de la transmission des entreprises familiales en Bretagne
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Tendances et marchés porteurs pour créer 

  315 entreprises adhérentes
  100 000 salariés cumulés
  + 38 % d’augmentation du nombre de membres de     

       l’association en 5 ans
  4 000 produits référencés
  97% de notoriété en Bretagne

Produit en Bretagne fête ses 20 ans. Depuis sa création en 1993, l’Association appose son célèbre logo jaune et 
bleu sur les produits, les services et les communications de ses 315 entreprises membres. Ce logo commun permet 
de valoriser ainsi les savoir-faire régionaux, la qualité des produits et services présents sur notre territoire, dans le 
respect des valeurs humaines, culturelles et environnementales. L’Association participe ainsi activement à dynamiser 
l’économie régionale, et plus particulièrement l’emploi.

Après une première phase réussie, consacrée à la mise en avant des produits et des services auprès des consommateurs 
(Produit en Bretagne est une marque de confiance pour 86% des Bretons), l’Association s’attache aujourd’hui à de 
nouvelles problématiques essentielles pour le développement territorial de la Bretagne. Deux projets peuvent ainsi 
être mis en exergue :

	

   Innover pour se développer

   Les chiffres clés de Produit en Bretagne

 � La création de la filiale Bretagne Excellence en juin 2011 permet de favoriser l’exportation 
d’une gamme de produits « Premium » et de créer de nouveaux marchés pour les produits 
bretons.

 �La naissance de l’incubateur Produit en Bretagne en 2006 est une réponse à la nécessité 
d’accompagner les créateurs dans la réalisation de leur projet. Depuis sa création, l’incubateur, 
piloté par Produit en Bretagne, FBS Bretagne, la CCI Brest et la CCIR Bretagne, a permis la 
création de 29 entreprises innovantes. Parmi elles, Octopousse (site de crowdfunding) ou 
encore Zéro Gâchis (lutte contre le gaspillage alimentaire).

CONTACT PRESSE : 
Julie Guilon - 06 68 53 19 79 - j.guilon@essentiel-conseil.net

Produit en Bretagne, un modèle pour le développement territorial
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Tendances et marchés porteurs pour créer 

Lieu d’échanges incontesté pour tous les porteurs de projets, les JRCE apportent également chaque année aux 
entrepreneurs une vision en temps réel de l’évolution des marchés, des nouveautés et des secteurs porteurs. 

Les JRCE au cœur des tendances

Match Point est un autre rendez-vous incontournable des JRCE. 11 talents pleins d’idées à la recherche d’associés, 
de partenaires financiers ou de compétences spécifiques présentent leur entreprise ou projet en 7 minutes chrono.

Les projets innovants sélectionnés pour cette édition 2013 représentent des secteurs d’activité variés à fort potentiel :

	   Covoiturage pour faire ses courses
	   Logiciel innovant de marketing web
	   Services de tests d’applications mobiles
	   Montage vidéo en ligne
	   Applications d’aide à la décision
	   Communication des métiers liés à la restauration
	  …

   Participer à des projets innovants

La conférence « Surfez sur la vague des secteurs porteurs et des nouvelles tendances ! » fait partie des 
événements attendus aux JRCE. Chaque année, cette conférence aide les futurs entrepreneurs à décrypter les 
évolutions du marché. L’occasion de revenir sur des projets innovants qui ont fait leurs preuves.

Parmi les experts et professionnels qui participent à cette conférence : 

	   Jakez Bernard, parrain des JRCE, Président de Produit en Bretagne
	   Hervé Daniel, directeur du pôle ingénierie et innovation de Créativ
	   David Rouxel, dirigeant de Good Spot, marketplace de voyages touristiques participatifs
	   Gilles Simonessa, dirigeant de Tec Control, éco-technologies du confort

   Identifier les tendances et marchés porteurs
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Retrouvez le contenu détaillé des animations sur www.jrce.orgPlus de 120 animations (ateliers et conférences)
pour vous informer, vous former et réussir votre projet

Vendredi

Vendredi

Jeudi

Jeudi

Vendredi

Vendredi

Vendredi

Jeudi

Jeudi

Jeudi

Vendredi

Vendredi

Vendredi

Jeudi

Jeudi

Jeudi

Vendredi

Vendredi

Vendredi

Jeudi

Jeudi

Jeudi

  C         Conférence d’une durée de 50mn        A         Atelier d’une durée de 30mn + 20mn d’échanges

  OEC      Ateliers organisés et animés par l’Ordre des Experts-comptables         CS     Ateliers animés par les réseaux de la Création Solidaire          PSE     Ateliers animés par les organismes de protection sociale et emploi

 Accompagnement :
 les incontournables pour faire mûrir ses idées

  C  Bien étudier son marché pour construire une offre gagnante 14h15 10h45

  C  Changer de peau pour devenir entrepreneur 13h30  

  A  Co-working : la formule pour ne pas démarrer dans son garage 14h45  

  C  Création les clés de la réussite 09h30  

  A   Créer, accompagner la jeune entreprise :  14h30 
l’expert-comptable vous aide à bien démarrer    OEC        

  A   Indépendant et salarié, c’est possible :  12h00  9h45 
venez découvrir le portage salarial 

  C  Lancez-vous avec un mental de vainqueur ! 11h00 

  A  Les bons critères pour choisir son lieu d’implantation 10h45 13h45

  A  Les solutions pour amorcer et héberger son entreprise 09h45  

  A   Marre d’être seul(e) pour entreprendre ?  14h30 14h30 
Découvrez les avantages des services partagés      CS      

  A  Optimisez vos chances de réussite avec un dossier bien élaboré    OEC         11h30

  C  Plus de 50 ans ? Le bon âge pour créer ou reprendre ! 11h45 

 Financement : 
 pour donner vie à votre projet 

  A  Accompagnement et aides financières de Pôle Emploi      PSE  15h00 10h45  
   15h00

  A   Accompagnement et financements solidaires :  09h30 09h30 
quels organismes ?      CS  13h30 13h30

  A  Cartographie des structures d’accompagnement et de financement  11h00

  C  Comment constituer ou renforcer son capital de démarrage ? 10h30 

  C   Comment obtenir ses financements, trouver ses garanties 13h15  
et ses cautions ? 

  C   Construire un plan de financement  solide :  15h45 09h45 
en route pour la pérennité ! 

  A  Crowdfunding : financer son projet grâce à internet  11h45

  A  Financer la création et le développement de sa jeune entreprise     OEC       10h30   10h30

  A  Financer un projet innovant, quelles ressources ?        14h00 

  A  Kit de survie pour le 1er entretien avec votre banquier      CS  11h30 11h30

  A   Trouvez les accompagnements et aides solidaires adaptés  15h30 
à votre projet      CS   

  A   Vous avez peu ou pas d’argent : les solutions pour créer  10h30 15h30 
votre entreprise      CS  

 Franchise :
 bénéficiez de l’appui d’un réseau pour vous lancer 
  C  Choisir sa franchise en 10 questions-réponses 10h15  

  A  Décrypter son contrat de franchise avec des professionnels    14h00

  C  Franchise, commerce associé : ils réussissent, pourquoi pas vous ? 14h30  

  C  La franchise, une bonne solution pour créer son entreprise    15h30

  A  Savoir choisir son franchiseur 13h00  

 Reprise : 
 une opportunité à saisir
  A  Comment reprendre un fonds de commerce ? 10h15  

  A  Comment trouver une entreprise à reprendre en Bretagne 12h15 12h15

  A  La SCOP, une solution à étudier pour  reprendre une entreprise      CS     10h30

  A  Le parcours sans faute du repreneur d’entreprise    OEC          13h30

  A  Ne pas se tromper dans l’évaluation de l’entreprise à reprendre 13h15  

  A  Reprendre une entreprise en difficulté : un  parcours à maitriser    14h15

  C  Repreneurs : les points clés pour définir la cible qui vous convient 14h45  

  C  Reprise d’entreprise : tout savoir, de A à Z    09h30

  A   Sachez utiliser les meilleurs leviers fiscaux pour votre reprise    15h15 
d’entreprise    

 Gestion, juridique, assurances : 
 l’essentiel pour ne pas se tromper
  C  Assurance, prévoyance, sachez vous mettre à l’abri 10h45  

  A  Bien choisir son statut : la personnalisation est essentielle    OEC       15h30  

  A   Choisir l’entreprise individuelle ou la société :  11h00 13h00 
aspects juridiques, fiscaux et sociaux 

  A  Comment mettre en œuvre son tableau de bord personnalisé    OEC       11h30  

  A  Comment présenter mon business plan au banquier ?    OEC       13h30 15h30

  A  Cotisations, protection sociale et aides     PSE     12h00

  C  Faut-il brûler les Business plan ? 15h15 14h30

  A  Le tableau de bord : où je suis, où je vais ?    OEC          14h30

  A  Le tableau de bord : un outil d’anticipation fondamental    OEC       16h30  

  C  Les droits et obligations des porteurs de projets 16h15  
  A  Les points clés du régime de l’auto-entrepreneur   10h00
  C  Quel est le meilleur statut pour mon projet ? 09h15 13h45
  C  Tableau de bord, un outil de pilotage indispensable               11h45

  C  Tout ce qu’il faut savoir sur le régime de l’auto-entrepreneur     PSE  13h45  

 Solutions web, nouvelles technologies : 
 ne faites pas sans eux !  
  A  Développez votre relation client en ligne  09h30

  A  Diversifiez vos canaux de vente à distance : f, s, m,…commerce   11h30
  A  Jongler avec les armes du référencement  11h30  
  A  Le paiement sécurisé, outil fondamental du e-commerce 13h30  
  C  Les clés de la réussite d’un site e-commerce 11h15  
  C  Les secrets d’un site web pratique et performant   11h30
  A   Maitriser et doper sa communication sur internet  10h30 

et les réseaux sociaux   
  A  Marketing mobile : des outils à portée de main 09h30  
  A  Mon entreprise sur les réseaux sociaux   10h30

  A   Webstore : comment mettre le web au service   14h30 
d’une activité locale ?

 Communication, développement  
     commercial :
 les moteurs de votre activité 

  A  Comment faire parler de vous dans les médias ? 15h30 15h30
  C  Conquérir et fidéliser ses clients pour booster son chiffre d’affaire 12h30 11h30
  C  Les outils de communication essentiels pour démarrer  09h45 
  A  Quels réseaux intégrer au lancement de son entreprise ? 14h15 13h15
  C  Stratégie marketing : quelle place pour le web ?    15h30  

 Jeune entreprise : 
 les clés de succès pour vous développer

  A   Avez-vous vérifié que votre entreprise est en règle :  15h15 
Document Unique, accessibilité…   

  A  Bien dans sa tête, bien dans son entreprise :  13h30  
        pour un management efficace   

  A   Le PEE (Plan d’Epargne Entreprise) : des avantages accessibles   10h15 
aux TPE   

  A  Mon entreprise est en  croissance :   11h15 
quelles solutions de financement ?   

  C  Quelles solutions pour faire face aux difficultés ?   14h45

  A   Recruter ses premiers salariés :  11h15 
quels contrats, quelles aides, quels canaux ?   

  C   Se développer grâce à l’innovation, à l’export :  15h45 
quelles aides, quels soutiens ?   

Innovation : 
se différencier pour gagner ! 

  A  Dépôt de brevets : protéger et valoriser ses innovations    14h45
  A  Lean start-up, une nouvelle façon de créer     12h30
  A  Piloter un projet innovant : comment s’y prendre ? 11h45  
  C  Se différencier en innovant pour booster son projet   13h30
  C   Surfez sur la vague des secteurs porteurs et des nouvelles 11h30  

tendances !   
  A  Trouver sa marque et la protéger 13h45

Femmes :   
l’entreprenariat c’est aussi pour vous !  

  A   Combiner aisance corporelle et mentale :  13h00 
un bon ancrage pour ses projets   

  A   Concilier vie professionnelle et personnelle ?  12h00  
Demandez aux femmes !   

  A   Croire en soi, le début du succès   11h00

  A   Devenir chef d’entreprise, une bonne façon de renforcer  15h00  
sa confiance en soi !   

  A   Financer son projet grâce aux garanties « spécial femmes » 11h30  

  A   Les concours, un bon levier pour se faire connaître 15h00  

  A   Limiter les risques, protéger sa famille :   13h00 
quelles options pour démarrer tranquille ?   

  A   Oser la réussite en restant soi-même 10h30  

  A   Réseaux et Marrainage, relais solides pour booster  14h00 
son entreprise   

  A   Savoir vendre, la clé de la réussite   14h00

Jeunes/étudiants : 
il n’y a pas d’âge pour créer sa boîte !

  A   Créa-IUT : une solution gagnante pour préparer votre projet   14h00

  A   Émission de radio : « Destination création - les étudiants et 16h45 
l’entrepreneuriat », en direct des JRCE, avec radio-Campus Rennes   

  A   Jeu Kikré 11h45  12h45 
 15h30 15h30 

  C   La création d’entreprise pas à pas, spécial étudiants    10h30

  A   Rencontre avec des entrepreneurs   11h45

  A   Table-ronde : Comment devenir entrepreneur pendant  10h45 
ses études ?   

Accès libre aux animations dans la limite des places disponibles. NB : l’organisateur se réserve le droit de 
modifier le programme en fonction de l’actualité et des accords partenaires (programme arrêté le 07/06/13).

Légendes utilisées : 

CONTACT PRESSE : 
Julie Guilon - 06 68 53 19 79 - j.guilon@essentiel-conseil.net
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  OEC      Ateliers organisés et animés par l’Ordre des Experts-comptables         CS     Ateliers animés par les réseaux de la Création Solidaire          PSE     Ateliers animés par les organismes de protection sociale et emploi

 Accompagnement :
 les incontournables pour faire mûrir ses idées

  C  Bien étudier son marché pour construire une offre gagnante 14h15 10h45

  C  Changer de peau pour devenir entrepreneur 13h30  

  A  Co-working : la formule pour ne pas démarrer dans son garage 14h45  

  C  Création les clés de la réussite 09h30  

  A   Créer, accompagner la jeune entreprise :  14h30 
l’expert-comptable vous aide à bien démarrer    OEC        

  A   Indépendant et salarié, c’est possible :  12h00  9h45 
venez découvrir le portage salarial 

  C  Lancez-vous avec un mental de vainqueur ! 11h00 

  A  Les bons critères pour choisir son lieu d’implantation 10h45 13h45

  A  Les solutions pour amorcer et héberger son entreprise 09h45  

  A   Marre d’être seul(e) pour entreprendre ?  14h30 14h30 
Découvrez les avantages des services partagés      CS      

  A  Optimisez vos chances de réussite avec un dossier bien élaboré    OEC         11h30

  C  Plus de 50 ans ? Le bon âge pour créer ou reprendre ! 11h45 

 Financement : 
 pour donner vie à votre projet 

  A  Accompagnement et aides financières de Pôle Emploi      PSE  15h00 10h45  
   15h00

  A   Accompagnement et financements solidaires :  09h30 09h30 
quels organismes ?      CS  13h30 13h30

  A  Cartographie des structures d’accompagnement et de financement  11h00

  C  Comment constituer ou renforcer son capital de démarrage ? 10h30 

  C   Comment obtenir ses financements, trouver ses garanties 13h15  
et ses cautions ? 

  C   Construire un plan de financement  solide :  15h45 09h45 
en route pour la pérennité ! 

  A  Crowdfunding : financer son projet grâce à internet  11h45

  A  Financer la création et le développement de sa jeune entreprise     OEC       10h30   10h30

  A  Financer un projet innovant, quelles ressources ?        14h00 

  A  Kit de survie pour le 1er entretien avec votre banquier      CS  11h30 11h30

  A   Trouvez les accompagnements et aides solidaires adaptés  15h30 
à votre projet      CS   

  A   Vous avez peu ou pas d’argent : les solutions pour créer  10h30 15h30 
votre entreprise      CS  

 Franchise :
 bénéficiez de l’appui d’un réseau pour vous lancer 
  C  Choisir sa franchise en 10 questions-réponses 10h15  

  A  Décrypter son contrat de franchise avec des professionnels    14h00

  C  Franchise, commerce associé : ils réussissent, pourquoi pas vous ? 14h30  

  C  La franchise, une bonne solution pour créer son entreprise    15h30

  A  Savoir choisir son franchiseur 13h00  

 Reprise : 
 une opportunité à saisir
  A  Comment reprendre un fonds de commerce ? 10h15  

  A  Comment trouver une entreprise à reprendre en Bretagne 12h15 12h15

  A  La SCOP, une solution à étudier pour  reprendre une entreprise      CS     10h30

  A  Le parcours sans faute du repreneur d’entreprise    OEC          13h30

  A  Ne pas se tromper dans l’évaluation de l’entreprise à reprendre 13h15  

  A  Reprendre une entreprise en difficulté : un  parcours à maitriser    14h15

  C  Repreneurs : les points clés pour définir la cible qui vous convient 14h45  

  C  Reprise d’entreprise : tout savoir, de A à Z    09h30

  A   Sachez utiliser les meilleurs leviers fiscaux pour votre reprise    15h15 
d’entreprise    

 Gestion, juridique, assurances : 
 l’essentiel pour ne pas se tromper
  C  Assurance, prévoyance, sachez vous mettre à l’abri 10h45  

  A  Bien choisir son statut : la personnalisation est essentielle    OEC       15h30  

  A   Choisir l’entreprise individuelle ou la société :  11h00 13h00 
aspects juridiques, fiscaux et sociaux 

  A  Comment mettre en œuvre son tableau de bord personnalisé    OEC       11h30  

  A  Comment présenter mon business plan au banquier ?    OEC       13h30 15h30

  A  Cotisations, protection sociale et aides     PSE     12h00

  C  Faut-il brûler les Business plan ? 15h15 14h30

  A  Le tableau de bord : où je suis, où je vais ?    OEC          14h30

  A  Le tableau de bord : un outil d’anticipation fondamental    OEC       16h30  

  C  Les droits et obligations des porteurs de projets 16h15  
  A  Les points clés du régime de l’auto-entrepreneur   10h00
  C  Quel est le meilleur statut pour mon projet ? 09h15 13h45
  C  Tableau de bord, un outil de pilotage indispensable               11h45

  C  Tout ce qu’il faut savoir sur le régime de l’auto-entrepreneur     PSE  13h45  

 Solutions web, nouvelles technologies : 
 ne faites pas sans eux !  
  A  Développez votre relation client en ligne  09h30

  A  Diversifiez vos canaux de vente à distance : f, s, m,…commerce   11h30
  A  Jongler avec les armes du référencement  11h30  
  A  Le paiement sécurisé, outil fondamental du e-commerce 13h30  
  C  Les clés de la réussite d’un site e-commerce 11h15  
  C  Les secrets d’un site web pratique et performant   11h30
  A   Maitriser et doper sa communication sur internet  10h30 

et les réseaux sociaux   
  A  Marketing mobile : des outils à portée de main 09h30  
  A  Mon entreprise sur les réseaux sociaux   10h30

  A   Webstore : comment mettre le web au service   14h30 
d’une activité locale ?

 Communication, développement  
     commercial :
 les moteurs de votre activité 

  A  Comment faire parler de vous dans les médias ? 15h30 15h30
  C  Conquérir et fidéliser ses clients pour booster son chiffre d’affaire 12h30 11h30
  C  Les outils de communication essentiels pour démarrer  09h45 
  A  Quels réseaux intégrer au lancement de son entreprise ? 14h15 13h15
  C  Stratégie marketing : quelle place pour le web ?    15h30  

 Jeune entreprise : 
 les clés de succès pour vous développer

  A   Avez-vous vérifié que votre entreprise est en règle :  15h15 
Document Unique, accessibilité…   

  A  Bien dans sa tête, bien dans son entreprise :  13h30  
        pour un management efficace   

  A   Le PEE (Plan d’Epargne Entreprise) : des avantages accessibles   10h15 
aux TPE   

  A  Mon entreprise est en  croissance :   11h15 
quelles solutions de financement ?   

  C  Quelles solutions pour faire face aux difficultés ?   14h45

  A   Recruter ses premiers salariés :  11h15 
quels contrats, quelles aides, quels canaux ?   

  C   Se développer grâce à l’innovation, à l’export :  15h45 
quelles aides, quels soutiens ?   

Innovation : 
se différencier pour gagner ! 

  A  Dépôt de brevets : protéger et valoriser ses innovations    14h45
  A  Lean start-up, une nouvelle façon de créer     12h30
  A  Piloter un projet innovant : comment s’y prendre ? 11h45  
  C  Se différencier en innovant pour booster son projet   13h30
  C   Surfez sur la vague des secteurs porteurs et des nouvelles 11h30  

tendances !   
  A  Trouver sa marque et la protéger 13h45

Femmes :   
l’entreprenariat c’est aussi pour vous !  

  A   Combiner aisance corporelle et mentale :  13h00 
un bon ancrage pour ses projets   

  A   Concilier vie professionnelle et personnelle ?  12h00  
Demandez aux femmes !   

  A   Croire en soi, le début du succès   11h00

  A   Devenir chef d’entreprise, une bonne façon de renforcer  15h00  
sa confiance en soi !   

  A   Financer son projet grâce aux garanties « spécial femmes » 11h30  

  A   Les concours, un bon levier pour se faire connaître 15h00  

  A   Limiter les risques, protéger sa famille :   13h00 
quelles options pour démarrer tranquille ?   

  A   Oser la réussite en restant soi-même 10h30  

  A   Réseaux et Marrainage, relais solides pour booster  14h00 
son entreprise   

  A   Savoir vendre, la clé de la réussite   14h00

Jeunes/étudiants : 
il n’y a pas d’âge pour créer sa boîte !

  A   Créa-IUT : une solution gagnante pour préparer votre projet   14h00

  A   Émission de radio : « Destination création - les étudiants et 16h45 
l’entrepreneuriat », en direct des JRCE, avec radio-Campus Rennes   

  A   Jeu Kikré 11h45  12h45 
 15h30 15h30 

  C   La création d’entreprise pas à pas, spécial étudiants    10h30

  A   Rencontre avec des entrepreneurs   11h45

  A   Table-ronde : Comment devenir entrepreneur pendant  10h45 
ses études ?   

Accès libre aux animations dans la limite des places disponibles. NB : l’organisateur se réserve le droit de 
modifier le programme en fonction de l’actualité et des accords partenaires (programme arrêté le 07/06/13).

Légendes utilisées : 

CONTACT PRESSE : 
Julie Guilon - 06 68 53 19 79 - j.guilon@essentiel-conseil.net
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La liste des exposants

CONTACT PRESSE : 
Julie Guilon - 06 68 53 19 79 - j.guilon@essentiel-conseil.net

ESPACE ACCOMPAGNEMENT CRÉATION/REPRISE :  
réseaux, territoires, institutions, création solidaire

�� Ad'missions 	 > STAND 107
�� Agc portage 	 > STAND 109
�� Asdei 	 > STAND 120
�� Caisse des Dépots 	 > STAND 126
�� CCI Bretagne 	 > STAND 114
�� CCI Rennes  	 > STAND 114
�� CFE - Centre de Formalites des Entreprises 	 > STAND 114
�� Chambre de Métiers et de l’Artisanat 	 > STAND 118
�� Clubs des Créateurs et Repreneurs d'Entreprises de l'Ouest  

       Clubs des  Créateurs et Repreneurs d’Entreprises 35 	 > STAND 105
�� Communaute de Communes de Dinan - ECODIA 	 > STAND 117
�� Communauté de Communes du Mené 	 > STAND 117
�� Côtes d'Armor Développement 	 > STAND 117
�� CRA 	 > STAND 121
�� ESC Rennes School of Business 	 > STAND 103
�� Espace Création Solidaire 	 > STAND 127 

	 	 • Adie, Association des Cigales 
	 	 • BGE (Bretagne) 
	 	 • Bretagne Active 
	 	 • Bretagne CApital Solidaire (BCS) 
	 	 • Coopérative d'Activités et d'Emploi - Elan Batisseur 
	 	 • Cooperatives d'Activités et d'Emploi - Elan Créateur 
	 	 • Presol 	

�� Espace developpement personnel / coaching 	 > STAND 110 
	 	 • Cécile Bonnet- coach 
	 	 • Fabienne Howson 
	 	 • La Croisée 
	 	 • Laps Conseil 
	 	 • Laurence Allure 
	 	 • Véronique Macé - Sophrologue 
	 	 • Visio Cap 	

�� Espace femmes, entreprenez ! 	 > STAND 113 
	 	 • Cercle de creatrices 35 
	 	 • Fédération Nationale "Entreprendre Ensemble" 
	 	 • Entreprendre au Feminin Bretagne 
	 	 • Les Mampreneurs 
	 	 • FGIF 
	 	 • Tandeme 	

�� Faculte des Métiers 	 > STAND 114
�� Fédération du Bâtiment et des Travaux Publics  	 > STAND 123
�� Forum des commerces - Weblex	 > STAND 112
�� IDEC 	 > STAND 115
�� ITG portage salarial 	 > STAND 111
�� Lannion Trégor Agglomeration 	 > STAND 117
�� Les SCOP Ouest 	 > STAND 125
�� Librairie Le Failler 	 > STAND 128
�� P2EB - Pôle de l'Entrepreneuriat Etudiant en Bretagne 	 > STAND 104
�� Pépinieres d'Entreprises - CCI Rennes 	 > STAND 108
�� Produit en Bretagne 	 >  PARRAIN  
�� Region Bretagne  	 > STAND 126
�� Rennes Atalante 	 > STAND 302
�� Reprendre et Transmettre magazine 	 > STAND 102
�� Reseaux d'Entreprises - CCi Rennes 	 > STAND 106  

	 	 • Fedae 35 
	 	 • Club des services à la personne d’ille et Villaine 
	 	 • Fédération nationale "Entreprendre Ensemble" 
	 	 • Plato 
	 	 • Pôle Réseaux d'Entreprises - CCI Rennes 	

�� Synextrans 	 > STAND 124

�� Ui Cap Ouest 	 > STAND 122

ESPACE DÉVELOPPEMENT :  
nouvelles technologies, services aux entreprises & equipements

�� Altitude infrastructure 	 > STAND 311
�� Cantine Numérique Rennaise 	 > STAND 315
�� Cap Transaction  	 > STAND 306
�� CEEI Créativ 	 > STAND 303

�� CNCPI - Compagnie Nationale Conseils en Propriété Industrielle 	 > STAND 304
�� Espace Economie Numerique / START-UPS 	 > STAND 312 

	 	 • B2o 
	 	 • Imaginative 
	 	 • J2S telecom 
	 	 • Net Helium 	

�� Institut National de la Propriete Industrielle - INPI 	 > STAND 305
�� Melyad 	 > STAND 309

�� Ouest France Entreprises 	 > STAND 301
�� Ouestmarches.com 	 > STAND 301
�� Precom 	 > STAND 301
�� Raynette e-commerce 	 > STAND 307
�� Rennes Métropole 	 > STAND 302
�� Sondeo 	 > STAND 308
�� Themavision 	 > STAND 313
�� Widoobiz 	 > STAND 317
�� Yam communication 	 > STAND 310

ESPACE FINANCEMENTS :  
banques, conseils, investisseurs

�� Bpifrance 	 > STAND 205
�� BPO 	 > STAND 201
�� Caisse d'Epargne Bretagne Pays de Loire 	 > STAND 210
�� CIC Bretagne 	 > STAND 202
�� Crédit Agricole Bretagne 	 > STAND 204
�� Crédit Mutuel de Bretagne - CMB 	 > STAND 203
�� Initiative Bretagne 	 > STAND 209
�� Reseau Entreprendre Bretagne 	 > STAND 207
�� Siagi 	 > STAND 211

ESPACEFORMALITÉS :  
gestion, juridique, assurances, protection sociale & emploi

�� AGEA - CDIA 	 > STAND 430
�� Cerfrance Bretagne  	 > STAND 403
�� Cocerto 	 > STAND 408
�� Compta expert 	 > STAND 401
�� Direccte 	 > STAND 424
�� Fid'ouest 	 > STAND 416
�� Fiducial expertise 	 > STAND 402
�� Groupama Loire Bretagne 	 > STAND 415
�� GSC 	 > STAND 428
�� Harmonie mutuelle 	 > STAND 432
�� Igam expertise comptable 	 > STAND 404
�� In extenso 	 > STAND 411
�� Maison des professions liberales du Grand-Ouest	 > STAND 420
�� Notaires 35 	 > STAND 426
�� Ordre des avocats à la cour d'appel de Rennes 	 > STAND 418
�� Ordre des experts-comptables de Bretagne 	 > STAND 409
�� Pole Emploi 	 > STAND 423
�� RAM 	 > STAND 417
�� RSI Bretagne 	 > STAND 419
�� Smavie BTP 	 > STAND 413
�� Soregor 	 > STAND 405
�� Strego 	 > STAND 406
�� URSSAF bretagne 	 > STAND 421

FRANCHISE EVENT :  
franchise & commerce associé

�� Adequat 	 > STAND 523
�� Axeo services 	 > STAND 512
�� Basilic and Co 	 > STAND 500
�� Cartridge world 	 > STAND 513
�� Casino proximiteé 	 > STAND 501
�� Courtepaille 	 > STAND 504
�� Dia france 	 > STAND 505
�� Fédération  Française de la Franchise 	 > STAND 508
�� Guinot & Mary Cohr SAS 	 > STAND 522
�� Irrijardin 	 > STAND 507
�� Les menus services 	 > STAND 518
�� Mail boxes etc. 	 > STAND 520
�� Optimhome 	 > STAND 503
�� Poivre rouge 	 > STAND 516
�� Reponse lit expansion 	 > STAND 515
�� Subway 	 > STAND 510
�� Tryba industrie 	 > STAND 502
�� Unique et feminine 	 > STAND 521
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Les organisateurs
La CCI Rennes 

Partenaire des entreprises, la Chambre de Commerce et d’Industrie de Rennes encourage la 
création et reprise d’entreprise en offrant aux porteurs de projets un dispositif complet 
de conseil, formation, financement, suivi et parrainage, dans ses Espaces Entreprendre,  
certifiés par une démarche qualité :

	   Veille sur les marchés, tendances, produits, concurrents, réglementations
	   �Formation à la création d’entreprise par le biais d’ateliers pratiques, de logiciels d’auto-formation, de		

stages créateurs (5 jours, 10 jours, 12 jours), d’e-learning
	   Conseil individualisé et appui à l’élaboration des projets, recherche de financements
	   Formalités administratives, immatriculations
	   Animations jeunes entreprises
	   Suivi et parrainage par des chefs d’entreprise
	   Hébergement en pépinière
	   Accès aux Clubs et Réseaux

En partenariat avec de nombreux experts, la CCI aide les créateurs et repreneurs à faire murir leurs idées vers des 
projets solides : le taux de pérennité des créateurs accompagnés par la CCI est de 78% à 3 ans.

Pour créer ou reprendre des activités traditionnelles ou innovantes, dans le commerce, les services à la personne 
ou l’industrie, la CCI vous propose des rendez-vous de pré-diagnostic permettant de définir les parcours d’accompa-
gnement les mieux adaptés, en lien avec l’ensemble des réseaux d’accompagnement du territoire.

La CCI est conventionnée pour le dispositif NACRE (Nouvel Accompagnement à la Création ou la Reprise  
d’Entreprise) qui permet une aide au montage du projet, et un suivi au démarrage de l’activité.

Elle gère 3 plateformes Initiative France à Rennes, Redon et Vitré qui aident au financement des projets.
Elle accompagne les projets innovants en collaboration étroite avec Créativ. 
Elle pilote 4 sites de pépinière (55 jeunes entreprises hébergées, 13 domiciliées), et anime le dispositif Reprendre 
en Bretagne (900 offres de cession en ligne).

Avec la MEIF, les services de l’Etat et les collectivités territoriales, la CCI réalise de nombreuses actions de stimula-
tion (Je crée ma boîte, Les Entrepreneuriales, Le Cercle de Créatrices 35, le Club des Marraines,…).
Enfin, depuis 16 ans, la CCI Rennes organise avec succès les JRCE, en partenariat avec le Club des Créateurs et  
Repreneurs d’Ille et Vilaine, avec en 2013 la création de l’association « JRCE Bretagne ».

En 2012,
	   2500 porteurs de projets accueillis,
	  1050 porteurs de projet accompagnés individuellement dans leur projet,
	   113 personnes en stage créateurs,
	   587 participants aux animations à destination des jeunes entreprises et aux RDV de la transmission
	   271 prêts d’honneur attribués par les plateformes France Initiative de Redon, Rennes et Vitré

2 avenue de la Préfecture - CS 64204 - 35042 Rennes Cedex
Contact Infoplus : T. 02 99 33 66 66 - F. 02 99 33 24 28 - infoplus@rennes.cci.fr - www.rennes.cci.fr
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Le Club des Créateurs et Repreneurs d’Entreprise d’Ille et Vilaine 

Le Club des Créateurs et Repreneurs d’Entreprises d’Ille-Et-Vilaine (association Loi 1901) 
a été créé en 1983 dans l’objectif de rompre l’isolement du chef d’entreprise, principale 
cause des défaillances. 

L’animation du club est assurée par des bénévoles tous créateurs ou repreneurs souhaitant 
développer l’esprit d’entreprendre et la création d’emplois. 
Le Club est avant tout :

	   un lieu non marchand ;

	   une source d’expériences vécues: conseils, compétences et convivialité ;

	   un lieu d’information, de découvertes et d’échanges: chaque année, 360 participants aux 

	 conférences, visites d’entreprises, tables rondes ;

	   une plate-forme de lancement et de maturation de projets ; 

	 un relais financier par les prêts d’honneur.

	   une force d’actions et de propositions en faveur des TPE et de la création d’emplois dans 

	 le Bassin de l’Ille-et-Vilaine ;

	   le co-organisateur chaque année des Journées Régionales de la Création et Reprise

	 d’Entreprises (7000 visiteurs), depuis leur création ;
	   Le créateur en 2013 du SV3D, 1er salon virtuel immersif de la création et de la reprise, afin de pour	
	 suivre l’action des JRCE tout au long de l’année.

Contact :
02 99 23 68 62

info@ccre35.org 
www.ccre35.org

Les organisateurs
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Nos partenaires officiels

La Région Bretagne

Dans le respect de sa Stratégie de Développement Economique, la Région Bretagne  s’est enga-
gée à « construire et déployer un programme pour la création d’entreprises » et à mettre 
en place un dispositif de suivi et de financement des entreprises nouvelles. 

Avec ses partenaires (notamment la Caisse des Dépôts et Oséo Bretagne), le Conseil régional a 
élaboré des outils complémentaires qui visent à :

	  � Renforcer les apports des créateurs ou repreneurs d’entreprise, grâce aux prêts d’honneur (PFILs, BRIT, 	
 Réseau Entreprendre Bretagne) et à Bretagne Jeunes Entreprises (soutien en fonds propres)

	  Faciliter l’accès au crédit, en garantissant les prêts bancaires sans mobiliser les cautions personnelles du 	
	��       créateur (Fonds régional de garantie Oséo ou Fonds de garantie BDI - pour demandeurs d’emploi).

	  Soutenir la création d’entreprises innovantes, via un accompagnement (Aide au Lancement de Projets 	
	�       Innovants et CrEinnov) ou un soutien financier (Bourse Créateur, PHAR).
	  Accompagner les créateurs dans la construction de leur projet, en soutenant des structures spécialisées

Contact : 
Direction de l’Economie (DIRECO) 

Site : www.region-bretagne.fr
283 avenue du Général Patton - CS 21101 

35711 RENNES CEDEX 7
Tél. : 02 99 27 10 10
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Le Conseil Général

Favoriser le développement économique et la création d’emplois et répartir la croissance sur 
tout le territoire sont au cœur des priorités du Département d’Ille-et-Vilaine. Innovation, re-
cherche, aide aux projets de développement des entreprises, infrastructures, immobilier d’en-
treprise... le Département intervient de plusieurs façons.

Le Département soutient la création, la modernisation ou la reprise d’entreprises commer-
ciales et artisanales en milieu rural.

En matière de création d’entreprises, le Département appuie financièrement les opérateurs de la création ou reprise 
qui accompagnent par leurs activités de conseil ou financent  les porteurs de projets.

Il accompagne les acteurs  économiques du territoire par une politique de soutien ciblé au développement des en-
treprises. Il  soutient les entreprises souhaitant s’implanter en Ille-et-Vilaine et dont les projets comportent à la fois 
des investissements et des créations d’emplois. Il appuie les entreprises en développement dans leurs projets de 
diversification ou de croissance.

Il développe une politique spécifique en direction du secteur de l’économie sociale et solidaire : soutien à l’ingénierie, 
accompagnement de projets innovants, aide à l’emploi dans les structures d’insertion par l’activité économique…

Contact :
Département d’Ille-et-Vilaine

Service économie et innovation
02 99 02 20 33

www.ille-et-vilaine.fr

Nos partenaires officiels
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La Caisse des Dépôts

Le groupe Caisse des Dépôts, investisseur de long terme au service de l’intérêt général et du dé-
veloppement économique. « La Caisse des dépôts et consignations et ses filiales constituent un 
groupe public au service de l’intérêt général et du développement économique du pays. Ce groupe 
remplit des missions d’intérêt général en appui des politiques publiques conduites par l’Etat et les 
collectivités locales et peut exercer des activités concurrentielles. » (Code monétaire et financier. 
Art. L.518-2)

Les missions publiques de la Caisse des Dépôts :
  La Caisse des Dépôts centralise et gère une part importante de l’épargne sur livrets (Livret A, LEP, LDD…). Sur 

cette ressource, elle finance la construction et la rénovation du logement social en France ainsi que d’autres priorités 
publiques et financera les collectivités locales à hauteur de 20 Md€ sur la période 2013 – 2017.

 Elle investit dans des projets immobiliers et d’infrastructures contribuant, aux côtés des collectivités locales, au 
développement territorial.

 Banquier du service public de la Justice et de la Sécurité sociale, elle gère et protège les fonds privés confiés aux 
professions juridiques et à des organismes d’intérêt général.

 Gestionnaire de plus de 47 régimes de retraite et de solidarité, elle couvre 7,3 millions de cotisants et 3,4 millions 
de retraités.

  Investisseur institutionnel majeur en France et en Europe.
  Deuxième opérateur financier du Programme d’Investissements d’Avenir à hauteur d’environ 7 Md€ portant sur 

des dispositifs cohérents avec ses priorités et son expertise : fonds pour la société numérique, ville de demain, société 
d’accélération des transferts de technologie, formation professionnelle en alternance, fonds national d’amorçage, 
plateformes mutualisées d’innovation, économie sociale et solidaire et France-Brevets.

Les filiales du groupe Caisse des Dépôts :
 Logement et immobilier : Icade, Groupe SNI
 Entreprises : FSI et CDC Entreprises qui rejoindront en 2013 BPI France, Qualium Investissement,
 Transports, ingénierie et infrastructures : CDC Infrastructure, CDC International, Egis, Transdev
 Economie de la connaissance : France Brevets
 Développement durable : CDC Climat, CDC Biodiversité, Novethic, Société Forestière
 Technologies et développement numériques : CDC Arkhinéo, CDC Fast, Informatique CDC
 Tourisme et loisirs : Belambra et Compagnie des Alpes
 Assurances : CNP Assurances
  Appui aux territoires : SCET

Chiffres clés 2012
 Bilan consolidé : 287 Md€
  Notation financière (au 21/11/2012) : AAA (Fitch) / Aa1 (Moody’s) / AA+ (S&P’s)
 Capitaux propres (y compris plus et moins-values latentes) : 23,7 Md€
 Bilan des fonds d’épargne gérés par la Caisse des Dépôts : 269,5 Md€
  Collaborateurs - Caisse des Dépôts : 5768 - Groupe Caisse des Dépôts : 138196

Plus d’information sur www.groupecaissedesdepots.fr

Nos partenaires officiels
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La CCI Bretagne

Les CCI de Bretagne soutiennent le dynamisme des créateurs d’entreprise.

Partenaires privilégiés des JRCE depuis leur création, les Chambre de Commerce et d’in-
dustrie de Bretagne conseillent et accompagnent chaque année dans 21 Espaces Entre-
prendre 8 600 porteurs de projets et réalisent 4 500 prestations de conseils. 40 conseillers 
et leurs partenaires proposent un suivi personnalisé qui s’inscrit dans le dispositif national 
« Entreprendre en France avec les CCI ».

Les CCI de Bretagne éditent chaque année à plus de 10 000 exemplaires les guides Créer, Reprendre et Transmettre. 
Véritables références en région pour tous les porteurs de projets, ils sont à votre disposition sur le stand CCI de Bre-
tagne des JRCE.

Le réseau Entreprendre en France en Bretagne en 2012 :

	   4 500 prestations de conseils
	   1 100 créations ou reprises d’entreprises accompagnées
	   438 porteurs de projets formés à la création d’entreprise

Retrouvez sur www.bretagne.cci.fr nos conseils et prestations et suivez nous sur Twitter (@CCIRBretagne)

Nos partenaires officiels
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Rennes Métropole

Rennes Métropole soutient la création d’entreprises

La métropole rennaise enregistre chaque année un rythme de création d’entreprises 
soutenu. L’un des plus importants de France. 

La Communauté d’agglomération Rennes Métropole contribue à cette dynamique et s’emploie à faciliter le parcours 
du créateur d’entreprises. Elle participe à la mobilisation d’un réseau d’acteurs compétents et s’assure du suivi indivi-
dualisé de l’ensemble des porteurs de projets.

Rennes Métropole est par ailleurs chef de file de la Maison de l’Emploi, de l’Insertion et de la Formation. 

Rennes Métropole propose des locaux à loyers modérés…avec un accompagnement privilégié

Le réseau « Espace Entreprises » s’adresse aux jeunes entreprises. Il s’agit de bureaux clés en main, mis à disposition 
des entreprises en création pendant les deux premières années. Cet hébergement a vocation à aider le créateur dans 
le démarrage et le développement de son activité. Un accompagnement est assuré aujourd’hui par la Boutique de 
Gestion et Rennes Atalante. 

Actuellement, les 6 immeubles du réseau « Espace Entreprises » accueillent 85 jeunes entreprises. En 2014, le Biopôle 
viendra renouveler cette offre de locaux pour les entreprises créées dans le secteur des sciences du vivant.

Réseau Espace Entreprises : Chiffres-clés

	   8 000 m² de bureaux 
	   une centaine d’entreprises 
	   500 emplois
	   un taux d’occupation de 85 % 
	   un taux de survie de 88 % dans les 5 ans

Contact presse :
Rennes Métropole - Vincent Le Berre
Tél : 02 99 86 62 75 – 06 80 90 94 99

Mél :  v.leberre@agglo-rennesmetropole.fr
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Ouest France

Ouest-France, 1er quotidien francais avec 774 830 exemplaires diffusés, délivre chaque 
jour une information du monde au quartier, où l’actualité des entreprises et le dynamisme 
économique du grand ouest sont souvent mis en avant.

Du samedi au jeudi, le cahier ANNONCES et sa partie SPECIAL AVENIR, dévoile chaque semaine des informations 
sur les métiers, les emplois, les formations, ainsi que 2 pages sur des portraits d’entrepreneurs et des créateurs 
d’entreprises. Ces histoires relatent l’aventure de personnes qui se lancent dans la création ou reprise d’entreprises, 
agrémentés de conseils pratiques sur leur parcours.
 
Ouestfrance-entreprises, le site d’informations et de services d’Ouest-France. Chaque jour, via une newsletter, 
avant 7h00 du matin, c’est un panorama sur l’essentiel des informations économiques de la région grand ouest. Un 
club d’experts (avocats, notaires, professeurs,…) repond également aux questions des internautes.
 
Precom, régie publicitaire du groupe SIPA (2ème groupe de presse), developpe ses activités autour de la 
communication de proximité, via des marques fortes, au cœur des médias locaux : presse, internet, radio, affichage, 
vente, conseils,..

Contact :
Arnaud COTIN, responsable promotion publicité

Tél : 02 99 26 45 73
Mél : arnaud.cotin@precom.fr


